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Objetivos del curso

Presentar de forma practica, aunque con justificacion tedrica, la forma de organizar la funcion de compra en la
situacién actual, de manera que se consiga minimizar los costes tanto funcionales como de la propia adquisicién de
los recursos, es decir, cumplir los objetivos de la funcion sin arrastrar a la organizacion a un incremento de sus costes
de estructura. En particular aprovechar las nuevas tecnologias y el poder de las redes sin perder de vista los objetivos
finales y los controles que hay que establecer para mantener el proceso bajo control.

Contenidos

La Funcién de Compras dentro de la empresay de la cadena
de Suministro

» ;Porquésonimportantes las Compras?

*  ;Quéson los departamentos de Compras, centro de coste
o centros de beneficio?

*  ;QuéesComprar?, Funcién técnica, Funcién econémica,
Funcion legal (contractual)

* ;Comprareslo mismo que Proveer?.

La Funcién de Compras como proveedora de recursos
* Decisiones de origen del Recurso
* Como buscar proveedores. El poder de las redes virtuales

» Como podemos asegurar que un proveedor es capaz de
suministrar nuestras necesidades

* ;Esmejorla comprainternacional o la proximidad de las
fuentes?

* Costes diferenciales de la compra internacional
* Laimportanciade la forma de pago

Aspectos Legales de la funcién de Compras

* Obligaciones de los participantes

* Fraudesy ética

» ;Cémo asegurar nuestros derechos? El contrato

* Organismosy acuerdos internacionales para el
aseguramiento del comercio internacional

Dirigido a

* Responsables de Supply Chain que tengan la
necesidad de disefiar la cadena de valor de su
empresa

* Responsables de Compras cuyo objetivo es la
obtencién de recursos ajenos generando con su
trabajo una mayor utilidad para su empresa.

* Responsables de Aprovisionamiento que deseen
ampliar su vision global del proceso de adquisicion.

* Engeneraltodos aquellos profesionales que quieran
avanzaren el conocimiento de la organizacién de una
funcién tan relevante para los resultados de cualquier

La negociacién

La eleccion del método en funciénde;....2

Métodos eficientes de realizacion de “Tenders”:
Tecnologias y procedimientos

La seleccién de los proveedores Potenciales

La negociacion por teléfono/Skipe/ e-mail. Que es mejor
en cada caso

La negociacién Presencial. Tipos y motivos

Como preparar una estrategia de negociacion

Funcion de Aprovisionamiento

El aprovisionamiento o como cerrar el ciclo
El verdadero coste de las compras
Sistemas integrados

Certificacién de proveedores

Presupuestoy Seguimiento

Como realizar un presupuesto
Como mantener la funcién bajo control con métodos
sencillos

Indicadores de gestion e integracion en el cuadro de
mando

Formador

Pablo Victoria

Licenciado en CC Quimicas por la universidad
Complutense de Madridy en CC. Empresariales por la
universidad de Alcaléd de Henares.

Profesional con dilatada experiencia en el campo de la
logisticay las compras internacionales desarrollada en
multinacionales de primer nivel.

En la actualidad dirige el departamento de “Supply
Chain” de la empresa Solaria Energiay medio ambiente..

empresa.
Lugar realizacion Precio* Mas informacion
Centro de Excelencia Empresarial (CEXCO) SOCIOS: 350€ Oficinas de Centro Espafiol de Logistica
Avenida de Europa 10, NO SOCIOS: 400€ Teléfono: 91 781 14 70
28821 Coslada, Madrid. “Bonificable FUNDAE

Duracion y horario

16 horas, en dos sesiones de 9:00 a 18:00 horas.

Email: formacion@cel-logistica.org

Inscripcion

La inscripcidn se realizard via web:
www.cel-logistica.org




